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1. Konkurrenzsituation der einzelnen Standorte. Ein Gebiet in
Nithe mehrerer Teilregionen unterliegt einer intensiveren
Konkurrenzsituation als ein Gebiet, welches im Einzugsbe-
reich ausschlieflich einer Teilregion liegt.

2, Standortkonkurrenzen zwischen den Teilregionen. Eine
Teilregion in Nachbarschaft anderer Teilregionen ist einer
wesentlich grifieren Konkurrenz ausgesetzt als eine Tejlre-
gion am Rand des Beurteilungsraumes. Der entstehende
Konkurrenzdruck lisst sich durch das Modell quantifizie-
ren.

3. Das relative Besucherpotential der Teilregionen. Die Aussa-
gen zur Konkurrenzsituation lassen noch keine Bewertung
der Besucherpotentiale zu, Aus einer dichtbesiedelten Regi-
on sind trotz grofer Konkurrenzen mehr Besucher zu er-
warten als aus einer Region mit geringer Bevilkerungsdich-
te ohne Konkurrenz. In Verbindung mit der Bevilkerungs-
dichte lasst sich fiir jede Teilregion das relative Besucherpo-
tential ermitteln.

Grundlage des Modells ist die Theorie der Fuzzy Logik, die auf

ein wirtschaftliches Maf simplifiziert wurde. Wenn sich eine

Gemeinde im Einzugsbereich von zwei Teilregionen befindet,

werden deren Einwohner sich nicht alle fiir eine Teilregion ent-

scheiden, sondern sich in einem bestimmten Verhiltnis split-
ten. In welchem MaB sie dies tun, ist u.a. von der Distanz zur
jeweiligen Teilregion abhangig. Abb. 4 zeigt die raumliche

Struktur der Besucheranteile fiir eine Region unter Beriick-

sichtigung der Konkurrenzen aus anderen Teilregionen im

Mitteldeutschen Revier.

Zur Ermittlung des Konkurrenzdrucks werden Distanzen von

20 km und 50 km angenommen. Wenn den Distanzen die Werte

10 (20 km) und 4 (50 km) zugeordnet werden, befindet sich auf

der Gemeinde eine Konkurrenzzahl von 14. Die Hoshe der Kon-

kurrenzzahl spiegelt also die Konkurrenzsituation wider, der ei-
ne Gemeinde ausgesetzt ist. Eine hohe Zahl bedeutet, daf die

Einwohner hier aus einem groffen Angebot auswihlen kénnen.

Um nun die Anteile der Teilregionen zu erhalten, werden die

Distanzwerte in das Verhiltnis zur Konkurrenzzahl gesetzt,

Dies bedeutet, dafl ca. 70% der reisenden Gemeindeeinwohner

sich zur 20 km entfernten Teilregion begeben und ca. 30% zur

50 km entfernten. In der Summe der einzelnen Werte kann an

dieser Stelle schon ermittelt werden, welche Teilregionen einen

hohen Konkurrenzdruck auszuhalten haben. Diese Werte kn-
nen nun direkt den Einwohnerzahlen zugeordnet werden, Da-
mit erhélt man das relative Besucherpotential fiir jede der Teil-
regionen, Da hierbei von dem unwahrscheinlichen Fall ausge-
gangen wird, dafs alle Einwohner gleichzeitig in eine der Teilre-
gionen reisen, konnen diese Zahlen nur dazu verwendet wer-
den, die Teilregionen untereinander zu vergleichen. Um reali-
stische Reisezahlen prognostizieren zu kénnen, miisste das

Modell noch weiter parametrisiert werden.

In der Auswertung hat sich gezeigt, dafl die Aufldsung auf Ge-

meindeebene zu grob ist (Dresden gilt bspw. als eine einzige

Gemeinde). Aus diesem Grund wurde ein 500 m-Punktraster

als Verschneidungsgrundlage hinzugefiigt. Die Punkte des Ra-

sters haben einen Gemeindeschliissel, womit ein Raster mit
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den benétigten Gemeindedaten vorliegt. Dieses Raster hat eine
ausreichende Auflosung, um die o.g, Ergebnisse belastbar zu
machen. Dieses Modell ist auch relativ unkompliziert auf ande-
re Fragestellungen anzuwenden. So konnte mit Hilfe des Mo-
dells z.B. auch die Standortplanung von iiberregional agieren-
der Industrie-, Handels- und Dienstleistungsunternehmen un-
terstiitzt werden.

Ausblick

Mit den Nutzungskonzepten liegt erstmals eine auf einer ein-
heitlichen Datengrundlage beruhende Ubersicht tiber die ent-
stehenden Bergbaufolgelandschaften in Mitteldeutschland und
in der Lausitz vor. Diese erm&glicht u.a. entstehende Konkur-
renzsituationen zu identifizieren und die Entwicklung der
grofitenteils in einem Zeitrahmen von rund 15 Jahren entste-
henden neuen Seen und Landschaften iiber die Verwaltungs-
grenzen hinweg zu steuern,

Der professionelle Einsatz modernster GIS- und CAD-Technik
zur Erfassung und Analyse von Daten mit rdumlicher Auspri-
gung ermoglicht in diesem Zusammenhang ein effizientes Da-
tenmanagement. Die Integration und Aggregation verschie-
denster Daten und Quellen wie z.B. Luftbilder, Liegenschafts-
karten und topographische Karten fiihrt dariiber hinaus zu
vollig neuen Informationen. Auf spezielle Datenabfragen kann
schnell und effektiv reagiert werden. Verdnderungen von Fli-
chengroflen und -verkehrswerten werden durch GIS priifbar
und belastbar.

Mit den Nutzungskonzepten fiir Bergbaufolgelandschaften
wird ein Beitrag zur Sicherung einer nachhaltigen wirtschiaftli-
chen, sozialen und kulturellen Entwicklung der Region gelei-
stet. Die bei der Erarbeitung erworbenen Erfahrungen und
Kenntnisse kénnen zudem auch auf andere Branchen und Ge-
schiftsfelder fibertragen werden. Das betrifft vor allem Orga-
nisationen und Unternehmen mit umfangreichem Liegen-
schaftsbestand, der erheblichen strukturellen Verénderungen
unterliegt. Insbesondere bei der Konversion von militdrischen
und altindustriellen Liegenschaften kénnen die Erkenntnisse
aus der Um- und Nachnutzung ehemaliger Braunkohlentage-
baue erfolgreich angewandt werden.
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